
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

苏州聚聘网络技术有限公司 
 

企业详情 

企业官方注册名称：   苏州聚聘网络技术有限公司                         

企业常用简称（英文）：   HeWa                                         

企业常用简称（中文）：   禾蛙                                          

所属国家：     中国                                                   

中国总部地址：  北京市朝阳区朝阳门南大街10号兆泰国际A座501                                                    

网址：  www.hewa.cn                                                        

                  

所属行业类别：   招聘技术(除招聘管理系统外)                                                               

在中国成立日期：    2020.1                                              

在中国雇员人数：    100                                                                                               

 

业务详情 

1、主要客户所在行业：                                                                                                           

2、曾服务过的客户案例 

 

客户案例一： 

所提供的 

服务类别 

招聘技术(除招聘管理系统外) 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 IT信息技术，半导体及通讯 

客户当时的需求 

 

基于南京当地高科技产业的发展，急需从国内甚至海外招聘多名

雷达、射频等领域的研发工程师岗位;当时跟本地的供应商有过多

次交流，其实很难满足现有的招聘量，且通过过往的合作经验来

看，单一合作伙伴无法完成要求，所以便找到了禾蛙产业互联网

平台进行项目交付。 

 



具体服务内容 

 

 

产品联动——生态体系内多产品协同共同支持项目交付 

专区运营——禾蛙首页专区展示为岗位提供更多曝光 

直播推广——每周三岗位直播，高频进行项目交付引流 

全流程跟进——专人专项对接，培训、运营全链路护航 

私域运营——私域+机制标签精准触达 

 

服务成果 

 

 

借助专业的标签引导，客户公司快速锁定了具备多领域交付深耕

的供应商来进行交付配合。客户表示禾蛙所带来的协同交付能力

远远超出预期。经过短短几周，陆续有候选人通过收获offer，客

户对整体的招聘效果十分满意，并且在长期开放更多招聘需求。 

 

 

客户案例二： 

所提供的 

服务类别 

招聘技术(除招聘管理系统外) 

客户公司性质  民营 

客户公司行业 IT信息技术，半导体及通讯 

客户当时的需求 

 

作为国内为数不多基于云技术为临床研究领域提供数字化产品及

解决方案的服务商，该客户的业务实现了长足的发展。在当下大

健康领域长足发展的时代背景下，临床研究领域也迎来了新一轮

的发展机遇，客户针对数字化产品的需求也变得更加多样化。因

此选择禾蛙平台展开招聘项目的合作。 

 

具体服务内容 

 

 

需求摸排——保持积极、高频次需求摸排规划，优化业务需求理

解 

精准对接——依托平台供应商机制标签定向发展交付供应商 

培训赋能-——与用人方制定专属招聘项目指导手册 

运营推广——活动+社群+直播多渠道推广，提升招聘推荐量 

全流程陪跑——培训指导、运营支持等全链服务为交付结果护航 

 

服务成果 

 

 

在10个月的时间内，团队人数实现36%增长，客户的产品和品牌也

迎来全新的发展，完成许多从0到1的搭建工作；合作的岗位90%

都已完成交付，客户表示对禾蛙平台的整体的招聘效果非常满意；

客户也通过禾蛙得到100家供应商支持，获得21家专属交付方。 

 

 

 

客户案例三： 



所提供的 

服务类别 

招聘技术(除招聘管理系统外) 

客户公司性质 民营 

客户公司行业 IT信息技术，半导体及通讯 

客户当时的需求 

 

FITURE魔镜过往主要是基于抖音进行线上推广，但来到22年，

FITURE便着手线下销售渠道的搭建，计划在全国开设20家线下门

店。国内很难找到直接对标的人选，需要跨行业进行人才访寻，

以及线下门店所涉及的招聘覆盖国内多个城市，需要同步启动，

需要同步对接多位面试官，进行差异化的面试对接。 

具体服务内容 

 

 

团队协同——联动禾蛙各团队提升供应商触达 

产品联动——生态体系内多产品协同共同支持项目交付 

专区运营——禾蛙首页专区展示为岗位提供更多曝光 

直播推广——每周三岗位直播，高频进行项目交付引流 

全流程跟进——专人专项对接，培训、运营全链路护航 

 

服务成果 

 

 

在服务期间，禾蛙始终保持稳定交付，完成该客户线下门店70%

的团队招聘量，推荐面试率从20%提升至90%；客户对禾蛙平台高

效的协同交付能力表示百分百满意；客户在该类项目的业务推广

上收获了超10组的交付团队，其中2组为高产出团队。 

 

 

 

档案内容更新于2023年8月 


